
Plan de réponse à un appel d’offre. 
 
 
I / Présentation de l’entreprise. 

 
II / Présentation spécifique au chantier. 
 

 a / Chantiers identiques ou même client. 
 b / Matériel spécifique pour le chantier. 
 c / Equipe humaine du chantier. 

 
III / Métrage. 
 

 a / Descriptif interne. 
 b / Plans et dessins 
 c / Comparaison avec métrage fourni. 

 
IV / Etude de prix. 
 

 Fiches techniques par pose fini au m². 

 
V / Devis quantitatif et estimatif. 

 
VI / Prix, garanties & solutions anti-pétrole.  
 

 = Prouvez que vous respectez mieux la planète que vos 
concurrents et que vous consommez moins de pétrole qu’eux.  

 
VII / Contrat 

 
VIII / P.P.S.P.S. (Plan Particulier de Sécurité et de Protection de 
la Santé) 
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